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管家婆分销 ERP 产品应用中心-通讯行业包 

 

 应用名称：通讯行业包 

 所属行业：数码通讯 

 应用领域：购销业务 

 简介：通讯行业包汇总了通讯行业最适用的定制功能，支持序列号的自动生成和多序

列号管理、跟踪查询，支持统计门店的每日销售业绩和考核价情况，支持按序列号执

行价保/返利。 

 

 

 

 试用地址：http://demo.ttgrasp.com.cn/jxctoptxhy/ 

用户名：admin ；密码为空 

应用场景： 

行业分类：数码通讯； 

通讯行业有些特有的业务需求，如多网通手机，每个运营商的串码不同，需要在系统

中管理多个序列号。本通讯行业包支持主序列号、副序列号的采购销售业务管理，还支持

按位数自动生成商品序列号，以及序列号的全面跟踪查询。插件对门店的每日销售情况和

店长、店员的销售定价也做了统计，便于对门店业务的管理和考核。 

版本信息 分销 ERP A8/V3 9.9 

模块名称 更多应用 
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实现方式： 

入库时支持自动生成商品的序列号，支持商品多序列号的录入；并新增【通讯应用】

模块，支持多序列号的跟踪查询和价保/返利，支持门店考核管理。 

 

1. 多序列号录单： 

【采购入库单】表体明细新增一列“扫序列号”，支持录入商品的主序列号和副序列

号，支持自动生成序列号；说明如下： 
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a) 序列号自动生成： 

【商品档案】中需要先设置“序列号位数”； 

采购入库单录单时，双击“扫序列号”一列，在弹框界面填写“应扫数量”，并点

击“序列号自动生成”按钮，即会自动生成指定位数的商品序列号； 

 

b) 多序列号（副串号）录入： 



 

 4 / 12 

 

还是双击“扫序列号”一列，弹框界面点“＋”加号可以增加副序列号输入框，在

第一个输入框中输入序列号后，Enter 回车保存，光标会跳转到下一个串号输入框； 

 

注：最多可以增加两个副序列号（即最多一个主序列号+两个副序列号，一共可以

记录三个序列号） 

c) 自动跳转到下一个商品： 

如果弹框中勾选了“自动跳转到下一个商品”，当前商品的序列号录入完毕、点击

“确定”保存后，光标会自动跳转、选中下一行明细商品，并保持当前序列号录入

界面，可以直接继续录入下一个商品的序列号信息；直到所有明细商品都录入完毕

后弹框才会自动关闭。 

d) 销售出库单的多序列号查找： 

销售出库单中支持直接用副序列号录单，也支持查找。 
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2. 多序列号全面跟踪： 

 

【通讯应用→多序列号管理】下新增【序列号全程跟踪表】和【序列号库存明细表】

两个报表； 

a) 序列号全程跟踪表： 

序列号全程跟踪支持查询序列号商品的出入库等业务明细，包括单据上的价格信息； 

直接用副序列号查询，但是列表明细会展示商品的副序列号信息； 

且查询序列号时，操作员不受分支机构多级权限范围控制。 
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b) 序列号库存明细表： 

序列号库存明细表中，可以查询所有在库存里的序列号商品明细，并显示商品副序

列号； 

如果序列号销售后做了二次采购，报表还会显示原始供应商和当前的新供应商，并

显示之前销售往来单位的信息。库龄也支持按当前真实的序列号库龄和总库龄两种

方式来统计。 

 

3. 门店管理及考核： 

 

【通讯应用→店长考核模块】下新增【门店考核价设置】菜单和【门店销售日报表】、

【店长考核明细表】两个统计报表； 

a) 门店销售日报表： 

【门店销售日报表】支持按门店（即分支机构）查询指定时间范围内的销售总额和

收款明细情况； 
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b) 店长、店员考核价： 

【门店考核价】支持按分支机构、按商品设置店长和店员的考核价；说明如下： 

 

①. 商品的店长/店员考核价和预设考核价 1、预设考核价 2 都支持在当前页面上双

击直接修改保存； 

②. 选中商品后可以查询考核价的历史修改记录； 

③. 支持勾选当前分支机构的商品考核价记录并复制到其他分支机构上； 

c) 店长考核明细表： 

【店长考核明细表】用于统计指定时间范围内的门店销售明细，并显示做单时的考

核价信息，支持右键增加公式列，方便按考核价计算店长和店员的提成；说明如下： 
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①. 如果考核价做了多次修改，报表中取的是做单时的实时考核价； 

②. 单据筛选：单据范围包括“销售出库单、销售退货单、销售换货单、零售单、

零售退货单、委托代销结算单、组合品销售出库单、组合品销售退货单”可选； 

4. 价保返利模块： 

 

通讯行业对分销客户可能会有价保和返利政策，为了便于按序列号执行返利或价保，

通讯行业包增加了价保返利模块。当存在价保/返利政策时，可以根据“时间段、商品、

客户”获取序列号的销售记录，并按序列号填写“价保单价/返利单价”，保存为“价

保/返利预估单”；等到真正执行价保/返利时，可以直接调单过账。 

路径：【通讯应用→价保返利模块→价格保护/返利管理/预估单查询】 

a) 价格保护： 

①. 价保预估单：价保预估单支持按时间段、商品、客户获取出库序列号，并记录

价保单价。 
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如图，先填写单据表头往来单位、经手人等信息；选择查询条件范围后，点击

“获取串号”，可以带出所有序列号的销售记录（注意同一个序列号只会被价

保单调用一次）；操作员可以在单据明细中记录“价保单价”，系统自动计算

差价。 

保存后的单据可以被价保执行单调用、可以在【预估单查询】菜单中查询。 

②. 价保执行单：价保执行单可以调用价保预估单，过账后生效。 

 

如图，价保执行单调单并过账后，影响往来。（同系统自带的【价保执行单】） 

b) 返利管理： 

返利预估单和返利执行单如图，当存在返利政策时，可记录返利预估单，后续调单

执行。 
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操作方式同【价保管理】，略。 

c) 预估单查询： 

如图，预估单查询，支持根据“单据日期、经手人、结算单位、单据编号”等条件

查找所有保存的价保预估单、和返利预估单。 
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5. 权限说明： 

普通操作员需要设置通讯应用的菜单权限后才能使用； 

否则会提示“请绑定通讯应用菜单”。 

 

6. 其它注意事项：  

a) 建议使用手工指定成本算法； 
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b) 本通讯行业包以插件形式安装执行，安装插件之前一定要备份数据，执行官方汇总

补丁包之前也一定要备份数据；如果程序有二开，需要和二开及插件双方确认是否

可执行。 

c) 试用包请联系渠道或产品人员获取，软件注册后，试用包可以试用 7 天； 

d) 插件可以分模块购买，购买正式版后，请及时提交校验申请。 

 


